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1. ПАСПОРТ ПРОГРАММЫ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ
«ОСНОВЫ КОММЕРЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ»
1.1 Область применения программы 

Рабочая программа учебной дисциплины «Основы коммерческой деятельности» является частью образовательной программы среднего профессионального образования - программы подготовки специалистов среднего звена и составлена в соответствии с Федеральным государственным образовательным стандартом по специальности 38.02.05 Товароведение и экспертиза качества потребительских товаров (утв. приказом министерства образования и науки РФ № 835 от 28 июля 2014 г.) по программе базовой подготовки.
Рабочая программа учебной дисциплины «Основы коммерческой деятельности» может быть использована в основном дополнительном профессиональном образовании (далее – ДПО) повышения квалификации и переподготовки кадров в области организации и проведения работ по товародвижению в производственных, торговых и экспертных организациях, испытательных лабораториях, органах государственного, регионального и муниципального управления.
1.2 Место дисциплины в структуре программы подготовки специалистов среднего звена

Рабочая  программа учебной дисциплины «Основы коммерческой деятельности» является частью программы подготовки специалистов среднего звена (далее – ППССЗ) в соответствии с ФГОС СПО по специальности 38.02.05 Товароведение и экспертиза качества потребительских товаров(базовая подготовка). Квалификация – товаровед-эксперт.
1.3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дисциплины: 

Целью изучения учебной дисциплины является усвоение теоретических знаний деятельности подразделений организации, её идентификационные признаки обеспечивающие, приобретение умений их применять в условиях, моделирующих профессиональную деятельность и формирование необходимых компетенций.

В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь: 
· определять виды и типы торговых организаций;

· устанавливать соответствие вида и типа розничной торговой организации ассортименту реализуемых товаров, торговой площади, формам торгового обслуживания;

знать:

· сущность и содержание коммерческой деятельности;

· терминологию торгового дела;

· формы и функции торговли;

· объекты и субъекты современной торговли;

· характеристики оптовой и розничной торговли;

· классификацию торговых организаций;

· идентификационные признаки и характеристика торговых организаций различных типов и видов;

· структуру торгово-технологического процесса;

· принципы размещения розничных торговых организаций;

· устройство и основы технологических планировок магазинов;

· технологические процессы в магазинах;

· виды услуг розничной торговли и требования к ним;

· составные элементы процесса торгового обслуживания покупателей;

· номенклатуру показателей качества услуг и методы их определения;

· материально-техническую базу коммерческой деятельности;

· структуру и функции складского хозяйства оптовой и розничной торговли;

· назначение и классификацию товарных складов;

· технологию складского товародвижения.
В результате изучения учебной дисциплины студент должен освоить общие компетенции и профессиональные компетенции:

	Код
	Наименование общих компетенций

	ОК 1
	Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес

	ОК 2
	Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество

	ОК 3
	Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и нести за них ответственность

	ОК 4
	Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и личностного развития

	ОК 5
	Владеть информационной культурой, анализировать и оценивать информацию с использованием информационно-коммуникационных технологий

	ОК 6
	Работать в коллективе и команде, эффективно общаться с коллегами, руководством, потребителями.

	ОК 7
	Брать на себя ответственность за работу членов команды (подчиненных), результат выполнения заданий.

	ОК 8
	Самостоятельно определять задачи профессионального и личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать повышение квалификации

	ОК 9
	Ориентироваться в условиях частой смены технологий в профессиональной

деятельности

	ПК 1.1
	
Выявлять потребность в товарах

	ПК 1.2
	Осуществлять связи с поставщиками и потребителями продукции

	ПК 1.3
	Управлять товарными запасами и потоками

	ПК 1.4
	Оформлять документацию на поставку и реализацию товаров

	ПК 2.1
	Идентифицировать товары по ассортиментной принадлежности

	ПК 2.2
	Организовывать и проводить оценку качества товаров

	ПК 2.3
	Выполнять задания эксперта более высокой квалификации при проведении

товароведной экспертизы

	ПК 3.1
	Участвовать в планировании основных показателей деятельности организации

	ПК 3.2
	Планировать выполнение работ исполнителями

	ПК 3.3
	Организовывать работу трудового коллектива

	ПК 3.4
	Контролировать ход и оценивать результаты выполнения работ исполнителями

	ПК 3.5
	Оформлять учетно‐отчетную документацию


Содержание учебной дисциплины «Основы коммерческой деятельности» направлено на достижение личностных результатов обучения, регламентированных ФГОС СОО, рабочей программой воспитания ГАПОУ СО «Саратовский архитектурно-строительный колледж» по специальности 38.02.05 Товароведение и экспертиза качества потребительских товаров:
ЛР1 Осознающий себя гражданином и защитником великой страны

ЛР2 Проявляющий активную гражданскую позицию, демонстрирующий приверженность принципам честности, порядочности, открытости, экономически активный и участвующий в студенческом и территориальном самоуправлении, в том числе на условиях добровольчества, продуктивно взаимодействующий и участвующий в деятельности общественных организаций

ЛР3 Соблюдающий нормы правопорядка, следующий идеалам гражданского общества, обеспечения безопасности, прав и свобод граждан России. Лояльный к установкам и проявлениям представителей субкультур, отличающий их от групп с деструктивным и девиантным поведением. Демонстрирующий неприятие и предупреждающий социально опасное поведение окружающих

ЛР4 Проявляющий и демонстрирующий уважение к людям труда, осознающий ценность собственного труда. Стремящийся к формированию в сетевой среде личностно и профессионального конструктивного «цифрового следа»

ЛР5 Демонстрирующий приверженность к родной культуре, исторической памяти на основе любви к Родине, родному народу, малой родине, принятию традиционных ценностей многонационального народа России

ЛР6 Проявляющий уважение к людям старшего поколения и готовность к участию в социальной поддержке и волонтерских движениях

ЛР7 Осознающий приоритетную ценность личности человека; уважающий собственную и чужую уникальность в различных ситуациях, во всех формах и видах деятельности.

ЛР8 Проявляющий и демонстрирующий уважение к представителям различных этнокультурных, социальных, конфессиональных и иных групп. Сопричастный к сохранению, преумножению и трансляции культурных традиций и ценностей многонационального российского государства

ЛР9 Соблюдающий и пропагандирующий правила здорового и безопасного образа жизни, спорта; предупреждающий либо преодолевающий зависимости от алкоголя, табака, психоактивных веществ, азартных игр и т.д. Сохраняющий психологическую устойчивость в ситуативно сложных или стремительно меняющихся ситуациях

ЛР10 Заботящийся о защите окружающей среды, собственной и чужой безопасности, в том числе цифровой

ЛР11 Проявляющий уважение к эстетическим ценностям, обладающий основами эстетической культуры

ЛР 12 Принимающий семейные ценности, готовый к созданию семьи и воспитанию детей; демонстрирующий неприятие насилия в семье, ухода от родительской ответственности, отказа от отношений со своими детьми и их финансового содержания

Личностные результаты реализации программы воспитания, определенные отраслевыми требованиями к деловым качествам личности
ЛР 13 Эффективно выполняющий свои должностные обязанности

Личностные результаты реализации программы воспитания, определенные субъектом Российской Федерации
ЛР 14 Отдающий приоритет общечеловеческим и национальным ценностям, жизни и здоровью человека

ЛР 15 Отдающий приоритет свободному развитию личности, воспитанию патриотизма, трудолюбию, уважению к правам и свободам человека

Личностные результаты реализации программы воспитания, определенные ключевыми работодателями
ЛР 16 Способный осуществлять мероприятия в области управления ассортиментом товаров

ЛР 17 Знающий область проведения экспертизы и оценки качества товаров. 
ЛР 18 Способный организовать работу в подразделении организации

ЛР 19 Проявляющий способности к усидчивости, внимательности, аккуратности, высокому уровню ответственности

ЛР 20 Способный выполнить работу по должности Приемщик товаров

Личностные результаты реализации программы воспитания, определенные субъектами образовательного процесса
ЛР 21 Обладающий социальной активностью, лидерскими качествами, принимающий активное участие в студенческом самоуправлении
1.4. Количество часов на освоение программы дисциплины: 

Учебным планом для данной дисциплины определено:

-максимальной учебной нагрузки обучающегося 96 часов, в том числе: 

-обязательной аудиторной нагрузки обучающихся 64 часов; 

-самостоятельной работы обучающихся 32 часов. 

2. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ
2.1. Объем учебной дисциплины и виды учебной работы

	Вид учебной работы
	Объем часов

	Максимальная учебная нагрузка (всего)
	96

	Обязательная аудиторная учебная нагрузка (всего) 
	84

	в том числе:
	

	теоретические занятия
	42

	практические занятия
	42

	Самостоятельная работа обучающегося (всего)
	32

	Промежуточная аттестация установлена в форме экзамена


2.2. Тематический план и содержание учебной дисциплины «Основы коммерческой деятельности»
	Наименование разделов и тем
	Содержание учебного материала, лабораторные и практические работы, самостоятельная работа обучающихся, курсовая работ (проект)
	Объем часов
	Уровень освоения
	Коды 

компетенций и личностных 

результатов, 

формированию которых 

способствует

 элемент 

программы
	Деятельность 

преподавателя 

с учётом рабочей

 программы

 воспитания

	1


	2
	3
	4
	
	

	Раздел 1. Основные положения коммерческой деятельности в торговых организациях
	
	
	
	

	Тема 1.1

Цели и задачи коммерческой деятельности
	Содержание учебного материала 
	2
	
	
	

	
	1


	Цели, задачи и предмет учебной дисциплины. Структура дисциплины, ее профессиональная значимость, связи с сопутствующими дисциплинами. Основные понятия: коммерция, торговля, коммерческая деятельность, товар, предпринимательство
	2
	1
	ОК 1
ПК 3.2

ЛР 7, ЛР 10 
	Привлекать внимание обучающихся к обсуждаемой на учебном занятии информации, активизации познаваемой деятельности обучающихся

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	2
	
	
	

	
	1
	Составить доклад на тему: «Предпринимательская деятельности в России»
	2
	
	
	

	Тема 1.2 Организационно-правовые формы субъектов коммерческой деятельности

	Содержание учебного материала
	2
	
	
	

	
	1

	Объекты и субъекты коммерческой деятельности. Организационно-правовые формы субъектов коммерции, их краткая характеристика. Структура торговых организаций по организационно-правовым формам собственности. Выгоды и риски в торговле: понятия, вилы, факторы. Основные типы отношения предпринимателя к риску. Выявление причин риска, способы его уменьшения
	2
	1
	ОК 1, ОК2

ПК 3.2

ЛР 3, ЛР 7, ЛР 10, 
	Устанавливать доверительные отношения между преподавателем и обучающимися, способствующих позитивному восприятию обучающимися требований и просьб преподавателя

	
	 Практические занятия 1,2,3
	6
	
	
	

	
	1
	Государственное регулирование коммерческой деятельности в России.
Понятие, назначение, механизм регулирование коммерческой деятельности в России
	2
	
	ОК 1, ОК2

ПК 3.2

ЛР 3, ЛР 7, ЛР 10
	Инициировать обучающихся к обсуждению, высказыванию своего мнения, выработке своего отношения по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации

	
	2
	Федеральные законы и нормативные акты по государственному регулированию
	2
	
	ОК 1, ОК2

ПК 3.2

ЛР 3, ЛР 7, ЛР 10
	Организовывать работу обучающихся с социально значимой информацией по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации- обсуждать, высказывать мнения

	
	3
	Федеральные законы и нормативные акты по государственному регулированию
	2
	
	ОК 1, ОК2

ПК 3.2

ЛР 3, ЛР 7, ЛР 10
	Инициировать обучающихся к обсуждению, высказыванию своего мнения, выработке своего отношения по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	2
	
	
	

	
	1
	Составить таблицу «Особенности организационно-правовых форм предприятий»
	2
	
	
	

	Раздел 2. Содержание коммерческой деятельности в оптовой торговле
	
	
	
	

	Тема 2.1

Оптовая торговля
	Содержание учебного материала
	8
	
	
	

	
	1
	Оптовая торговля: понятие. Назначение, виды, цели, задачи
	2
	2
	ОК2, ОК 5

ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 3, ЛР 7, ЛР 10
	Привлекать внимание обучающихся к обсуждаемой на учебном занятии информации, активизации познаваемой деятельности обучающихся

	
	2
	Товарные склады: роль складов в процессе товародвижения, назначение, функции
	2
	
	ОК2, ОК 5

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 7, ЛР 10
	Устанавливать доверительные отношения между преподавателем и обучающимися, способствующих позитивному восприятию обучающимися требований и просьб преподавателя

	
	3
	Размещение складов: факторы, влияющие на выбор месторасположения склада
	2
	
	
	Пробуждать обучающихся соблюдать на учебном занятии общепринятые нормы поведения, правила общения со старшими (преподавателями) и сверстниками (обучающимися)

	
	4
	Складские здания и сооружения: виды, конструктивные элементы, требования к ним
	2
	
	ОК2, ОК 5

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 7, ЛР 10, ЛР 18
	

	
	Практические занятия 4,5
	4
	
	
	

	
	1
	Услуги оптовой торговли: основные и дополнительные, удовлетворяемые ими потребности
	2
	
	ОК2,

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 7, ЛР 10, ЛР 18
	Инициировать обучающихся к обсуждению, высказыванию своего мнения, выработке своего отношения по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации

	
	2
	Услуги оптовой торговли: основные и дополнительные, удовлетворяемые ими потребности
	2
	
	ОК2, 

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 7, ЛР 10, ЛР 18
	Побуждать обучающихся соблюдать на учебном занятии принципы учебной дисциплины и самоорганизации

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	8
	
	
	

	
	1
	Составить доклад по теме: «Оптовая торговля, как метод распространения товаров»
	2
	
	
	

	
	2
	Составить сообщение по теме: «Товарные склады г. Саратова»
	2
	
	
	

	
	3
	Составить доклад на тему: «Требования, предъявляемые к складам»
	2
	
	
	

	
	4
	Составить схему на тему: «Услуги оптовой торговли», предложить свои услуги
	2
	
	
	

	Тема 2.2

Организация розничной торговли


	Практические занятия 6,7,8,9,10,11,12   
	14
	
	
	

	
	1
	Розничная торговля: понятие. Назначение, цели, задачи, виды
	2
	
	ОК2, ОК 3 

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 10, ЛР 18
	Организовывать работу обучающихся с социально значимой информацией по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации- обсуждать, высказывать мнения

	
	2
	Классификация предприятий розничной торговли: виды, типы
	2
	
	ОК2, ОК 3  

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

, ЛР 10, ЛР 18
	Поддерживать в учебной группе деловую, дружелюбную атмосферу

	
	3
	Услуги розничной торговли: основные и дополнительные услуги
	2
	
	ОК2, 

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 10, ЛР 18
	Инициировать обучающихся к обсуждению, высказыванию своего мнения, выработке своего отношения по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации

	
	4
	Разработка мероприятий по повышению культуры обслуживания
	2
	
	ОК2, 

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 10, ЛР 18
	Организовывать работу обучающихся с социально значимой информацией по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации- обсуждать, высказывать мнения

	
	5
	Изучение Правил продажи отдельных товаров
	2
	
	ОК2, 

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 7, ЛР 10, ЛР 18
	Инициировать обучающихся к обсуждению, высказыванию своего мнения, выработке своего отношения по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации

	
	6
	Экскурсия в розничное торговое предприятие
	2
	
	ОК2, 

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 7, ЛР 10, ЛР 18
	Организовывать экскурсии

	
	7
	Изучение ФЗ «О защите прав потребителей
	2
	
	ОК2, 

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 7, ЛР 10, ЛР 18
	Организовывать работу обучающихся с социально значимой информацией по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации- обсуждать, высказывать мнения

	Тема 2.3

Хозяйственные связи с поставщиками
	Содержание учебного материала
	12
	2
	
	

	
	1
	Размещение и выкладка товаров в розничных торговых предприятиях различных видов и типов
	2
	
	ОК2,  ОК 3

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 7, ЛР 10
	Устанавливать доверительные отношения между преподавателем и обучающимися, способствующих позитивному восприятию обучающимися требований и просьб преподавателя

	
	2
	Магазинные формы розничной продажи товаров, их краткая характеристика
	2
	
	ОК2, ОК 3

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 7, ЛР 10
	Привлекать внимание обучающихся к обсуждаемой на учебном занятии информации, активизации познаваемой деятельности обучающихся

	
	3
	Внемагазинные формы торгового обслуживания
	2
	
	ОК2, 

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 7, ЛР 10
	Устанавливать доверительные отношения между преподавателем и обучающимися, способствующих позитивному восприятию обучающимися требований и просьб преподавателя

	
	4
	Хозяйственные связи с поставщиками предприятиями-изготовителями, другими оптовиками
	2
	
	ОК2, 

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 10, ЛР 18
	Привлекать внимание обучающихся к обсуждаемой на учебном занятии информации, активизации познаваемой деятельности обучающихся

	
	5
	Формы договорных отношений. Виды договоров. Структура договоров
	2
	
	ОК2, ОК 3 

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 10, ЛР 18
	Устанавливать доверительные отношения между преподавателем и обучающимися, способствующих позитивному восприятию обучающимися требований и просьб преподавателя

	
	6
	Содержание форм договорных отношений и порядок их оформления
	2
	
	ОК2, ОК 3

ПК 2.2 ПК 3.1 ПК 3.2

ЛР 10, ЛР 18
	Привлекать внимание обучающихся к обсуждаемой на учебном занятии информации, активизации познаваемой деятельности обучающихся

	
	Практические занятия 13, 14,15,16, 17.
	10
	
	
	

	
	1
	Оформление типового договора купли-продажи
	2
	
	ОК2, ОК 3

ПК 3.1 ПК 3.5 

ЛР 10, ЛР 18
	Организовывать работу обучающихся с социально значимой информацией по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации- обсуждать, высказывать мнения

	
	2
	Оформление типового договора купли-продажи
	2
	
	ОК2, ОК 3

ПК 3.1 ПК 3.5 
ЛР 10, ЛР 18
	Пробуждать обучающихся соблюдать на учебном занятии общепринятые нормы поведения, правила общения со старшими (преподавателями) и сверстниками (обучающимися)

	
	3
	Разработка проекта и заключения договора поставки
	2
	
	ОК2, ОК 3

ПК 3.1 ПК 3.5 

ЛР 10, ЛР 18
	Организовывать работу обучающихся с социально значимой информацией по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации- обсуждать, высказывать мнения

	
	4
	Разработка проекта и заключения договора поставки
	2
	
	ОК2, ОК 3

ПК 3.1 ПК 3.5 

ЛР 10, ЛР 18
	Пробуждать обучающихся соблюдать на учебном занятии общепринятые нормы поведения, правила общения со старшими (преподавателями) и сверстниками (обучающимися)

	
	5
	Решение торговых ситуаций по организации связей между поставщиками и покупателями по поставке товаров
	2
	
	ОК2, ОК 3

ПК 3.1 ПК 3.5 

ЛР 10, ЛР 18
	Организовывать работу обучающихся с социально значимой информацией по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации- обсуждать, высказывать мнения

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	8
	
	
	

	
	1
	Сообщение на тему: «Форма розничной продажи товаров, преобладающая в Саратовской области»
	2
	
	
	

	
	2
	Составить договор купли-продажи конкретного товара
	2
	
	
	

	
	3
	Конспект на тему: «Порядок заключения и расторжения различных видов договоров»
	2
	
	
	

	
	4
	Составить реферат по теме: «Средства коммерческой деятельности: хозяйственные связи, договора, нормативные и технические документы»
	2
	
	
	

	Раздел 3. Розничные торговые сети
	
	
	
	

	Тема 3.1

Размещение и планировка розничных торговых предприятий.
	Содержание учебного материала
	8
	
	
	

	
	1
	Размещение розничных торговых предприятий: принципы, правила, факторы, влияющие на размещение магазинов в городе.
	2
	2
	ОК 3, ОК 5

ПК 3.1 ПК 3.5 

ЛР 10, ЛР 13
	Устанавливать доверительные отношения между преподавателем и обучающимися, способствующих позитивному восприятию обучающимися требований и просьб преподавателя

	
	2
	Виды, устройство торговых зданий, требования к ним. Общетехническая оснащенность торгового предприятия.
	2
	
	ОК 3, ОК 5,

ПК 3.1 ПК 3. 5 

ЛР 10, ЛР 13
	Привлекать внимание обучающихся к обсуждаемой на учебном занятии информации, активизации познаваемой деятельности обучающихся

	
	3
	Основы технологических планировок предприятий розничной торговли: понятие, назначение, виды. 
	2
	
	ОК 3 ОК5,

ПК 3.1 ПК 3.5 

ЛР 10, ЛР 13
	Устанавливать доверительные отношения между преподавателем и обучающимися, способствующих позитивному восприятию обучающимися требований и просьб преподавателя

	
	4
	Функциональные группы помещений магазина, расположение, взаимосвязь, соответствие требованиям торгово-технологического процесса. Фасад, интерьер торгового предприятия, факторы, влияющие на их оформление.
Строительные и санитарные нормы к оснащенности, проектированию, планировке.
	2
	
	ОК 3, ОК 5

ПК 3.1 ПК 3.5 

ЛР 10, ЛР 13
	Привлекать внимание обучающихся к обсуждаемой на учебном занятии информации, активизации познаваемой деятельности обучающихся

	
	Практические занятия 18, 19.
	4
	
	
	

	
	1
	Организация, планирование и технология товароснабжения розничных торговых предприятий. Анализ технологии товароснабжения розничных торговых сетей
	2
	
	ОК 8

ПК 3.1 ПК 3.5 

ЛР 10, ЛР 13
	Организовывать работу обучающихся с социально значимой информацией по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации- обсуждать, высказывать мнения

	
	2
	Фасад, интерьер торгового предприятия. Общетехническая оснащенность торгового предприятия.
	2
	
	ОК 8

ПК 3.1 ПК 3.5 

ЛР 10, ЛР 13
	Пробуждать обучающихся соблюдать на учебном занятии общепринятые нормы поведения, правила общения со старшими (преподавателями) и сверстниками (обучающимися)

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	6
	
	
	

	
	1
	Доклад на тему: «Факторы, влияющие на размещение магазинов»
	2
	
	
	

	
	2
	Доклад на тему: «Распространенные планировки в магазинах»
	2
	
	
	

	
	3
	Доклад на тему: «Техническое оснащение торговых предприятий»
	2
	
	
	

	Тема 3.1

Тара и тарные операции.


	Содержание учебного материала
	4
	
	
	

	
	1
	Тара (упаковка): понятие, назначение, классификация. Требования к таре.
	2
	2
	ОК 2

ПК 3.1 ПК 3.2 

ЛР 10, ЛР 13
	Устанавливать доверительные отношения между преподавателем и обучающимися, способствующих позитивному восприятию обучающимися требований и просьб преподавателя

	
	2
	Организация тарооборота в магазине.
	2
	
	ОК 2

ПК 3.1 ПК 3.2 

ЛР 10, ЛР 13
	Привлекать внимание обучающихся к обсуждаемой на учебном занятии информации, активизации познаваемой деятельности обучающихся

	
	Практические занятия 20.
	2
	
	
	

	
	1
	Тара (упаковка): понятие, назначение, классификация. Требования к таре. Организация тарооборота в магазине.
	2
	
	ОК 2

ПК 3.1 ПК 3.2 

ЛР 10, ЛР 13
	Организовывать работу обучающихся с социально значимой информацией по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации- обсуждать, высказывать мнения

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	2
	
	
	

	
	1
	Доклад на тему: «Виды тары использующиеся при хранении товаров на складе магазина»
	2
	
	
	

	Тема 3.1

Экспортно-импортные, таможенные операции


	Содержание учебного материала
	6
	
	
	

	
	1
	Сущность, этапы организации экспортно-импортных операций, принципы формирования и развития внешнеэкономических связей.
	2
	2
	ОК 2, ОК 5

ПК 3.1 ПК 3.2 

ЛР 10, ЛР 13
	Устанавливать доверительные отношения между преподавателем и обучающимися, способствующих позитивному восприятию обучающимися требований и просьб преподавателя

	
	2
	Организация экспортно-импортных операций.
	2
	
	ОК 2, ОК 5

ПК 3.1 ПК 3.2 

ЛР 10, ЛР 13
	Привлекать внимание обучающихся к обсуждаемой на учебном занятии информации, активизации познаваемой деятельности обучающихся

	
	3
	Таможенные операции: понятие, функции таможни. 
	2
	
	ОК 2, ОК 5

ПК 3.1 ПК 3.2 

ЛР 10, ЛР 13
	Устанавливать доверительные отношения между преподавателем и обучающимися, способствующих позитивному восприятию обучающимися требований и просьб преподавателя

	
	Практические занятия 21.
	2
	
	
	

	
	1
	Таможенное оформление и контроль грузов.
	2
	2
	ОК 5

ПК 3.1 ПК 3.2 

ЛР 10, ЛР 13
	Организовывать работу обучающихся с социально значимой информацией по поводу получаемой на учебном занятии социально значимой информации- обсуждать, высказывать мнения

	
	Самостоятельная работа обучающихся
	4
	
	
	

	
	1
	Доклад на тему: «Операции, проводящиеся на таможенных пунктах» 
	2
	
	
	

	
	2
	Реферат на тему: «Организация таможенного дела в РФ»
	2
	
	
	

	Всего по учебной дисциплине:
	84
	
	
	


3. условия реализации программы дисциплины

3.1. Требования к минимальному материально-техническому обеспечению

Для реализации программы учебной дисциплины имеется в наличии учебный кабинет.

Оборудование учебного кабинета: 
· рабочие места для обучающихся;

· рабочее место для преподавателя;

· доска;

· ноутбук;

· экран;

· мультимедийный проектор.

Технические средства обучения: 
· компьютер;

· ноутбук;
· программное обеспечение;

· подключение к сети интернет.
3.2 Информационное обеспечение обучения
Перечень рекомендуемых учебных изданий, Интернет-ресурсов, дополнительной литературы

Нормативные документы

1. Гражданский кодекс Российской Федерации часть 2 (ГК РФ ч.2) 26 января 1996 года N 14-ФЗ, с изм., внесенными Федеральным законом от 26.01.1996 N 15-ФЗ, Постановлениями Конституционного Суда РФ от 23.12.1997 N 21-П)
2. Федеральный закон от 27.12.2002 N 184-ФЗ (ред. от 13.07.2015) 

3. «О техническом регулировании» (с изм. и доп., вступ. в силу с 19.10.2015)

4. Закон РФ от 07.02.1992 N 2300-1 (ред. от 13.07.2015) «О защите прав потребителей»

5. Федеральный закон от 02.01.2000 N 29-ФЗ (ред. от 13.07.2015) «О качестве и безопасности пищевых продуктов»

Основная литература:

6. Жулидов, С. И. Организация и технология коммерческой деятельности. Схемы и таблицы. Учебное пособие. -М; ОЦПКРТ, 2016, 94 с.
7. Памбухчиянц, О.В. Организация коммерческой деятельности [Электронный ресурс]: учебник для образовательных учреждений CПО/ Памбухчиянц О.В.— Электрон. текстовые данные. — Москва: Дашков и К, 2018. — 272 c.— Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/85206.html. — ЭБС «IPRbooks»

8. Панкратов, Ф.Г. Коммерческая деятельность [Электронный ресурс]: учебник/ Панкратов Ф.Г., Солдатова Н.Ф.— Электрон. текстовые данные. — Москва: Дашков и К, 2017. — 500 c.— Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/60422.html. — ЭБС «IPRbooks»

9. Памбухчиянц, О.В. Основы коммерческой деятельности [Электронный ресурс]: учебник/ Памбухчиянц О.В.— Электрон. текстовые данные. — Москва: Дашков и К, 2019. — 284 c.— Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/85610.html. — ЭБС «IPRbooks»

10. Левкин, Г.Г. Основы коммерческой деятельности [Электронный ресурс]: учебное пособие для СПО/ Левкин Г.Г., Ларин А.Н.— Электрон. текстовые данные. — Саратов: Профобразование, 2017. — 140 c.— Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/73757.html. — ЭБС «IPRbooks»
Периодические издания:

7. Ежемесячные издания: «Спрос», «Коммерсант».

8. Еженедельные издания: «Торговая газета», «Российская торговля». 

 Интернет-ресурсы:

9. Библиотека электронных книг - http://www.mirknig.com
10. Библиотека электронных книг - http://www.iprbookshop.ru/78574.html
11. Портал законодательных актов - http://www.vetlaw.ru
12. Российское образование. Федеральный портал -http://www.edu.ru/
13. Единый портал интернет-тестирования -http://www.i-exam.ru/
14.Информационно-правовой портал -http://www.garant.ru/
4.КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ ДИСЦИПЛИНЫ
Контроль и оценка результатов освоения учебной дисциплины осуществляются преподавателем в процессе проведения практических занятий и лабораторных работ, тестирования, а также выполнения обучающимися индивидуальных заданий, проектов, исследований.

	Результаты обучения

(освоенные умения, усвоенные знания)
	Формы и методы контроля и оценки результатов обучения 

	Освоенные умения:
	

	Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, заключать договора и контролировать их исполнение, предъявлять претензии
	Текущий контроль за выполнением практических заданий договоров, заключенных на практике и проконтролированных на выполнение. Тесты

	Управлять товарными запасами на своем участке работы, размещать товарные запасы на хранение
	Оценка эффективности управления товарными запасами. Текущий контроль за выполнением практических заданий и решением ситуационных задач

	Усвоенные знания: 
	

	основные понятия коммерческой деятельности
	Тестирование. Устный опрос, Экспертная оценка. Фронтальный опрос. Промежуточная аттестация: экзамен

	объекты, субъекты коммерческой деятельности
	Тестирование. Устный опрос, Экспертная оценка. Фронтальный опрос. Промежуточная аттестация: экзамен

	принимать товар по количеству и качеству
	Тестирование. Устный опрос, Экспертная оценка. Фронтальный опрос. Промежуточная аттестация: экзамен

	идентифицировать вид, класс и тип организаций розничной и оптовой торговли
	Тестирование. Устный опрос, Экспертная оценка. Фронтальный опрос. Промежуточная аттестация: экзамен

	основные и дополнительные услуги розничной торговли
	Тестирование. Устный опрос, Экспертная оценка. Фронтальный опрос. Промежуточная аттестация: экзамен

	товароснабжение: виды и формы
	Тестирование. Устный опрос, Экспертная оценка. Фронтальный опрос. Промежуточная аттестация: экзамен

	Товародвижение; факторы и принципы
	Тестирование. Устный опрос, Экспертная оценка. Фронтальный опрос. Промежуточная аттестация: экзамен

	торговое обслуживание покупателей
	Тестирование. Устный опрос, Экспертная оценка. Фронтальный опрос. Промежуточная аттестация: экзамен

	Правила торговли: нормативная база, виды и структуры документов
	Тестирование. Устный опрос, Экспертная оценка. Фронтальный опрос. Промежуточная аттестация: экзамен


Оценочные средства для всех видов контроля отражены в фонде оценочных средств (далее - ФОС) по данной  учебной дисциплине.
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